
«Продажа цены»

«Если оставить клиента наедине 
с ценой, он додумает непонятно 

что и ничего не купит»



Продажа цены

Поэтому нам нужно 
продать не только продукт, 

но и его стоимость.



Горячее Ядро

И, как обычно,  
рубрика «косяки учеников»:)
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Горячее Ядро

!
!
!

Ну а теперь перейдем к новой теме 
!

Как можно выгодно презентовать цену и доказать 
клиенту, что она действительно выгодна?
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Горячее Ядро

После того, как мы расписали все о продукте, плавно 
переходим к презентации цены.
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Горячее Ядро

ВАРИАНТ #1 
«Разделяй и продавай» 

!
Одну большую цену разделяем на ПОД-цены.  

!
1. Показываем, что конкретно входит в цену.  
!
2. Или разделяем продукт по: 
!
- часам 
- урокам 
- дням  
!
и ТД.  
Показывая, что на самом то деле все не так дорого, как кажется. 
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ВАРИАНТ #1 
«Разделяй и продавай» 

!
Примеры 

!
Доставка готовой еды: стоимость в неделю 4200 рублей 

!
В день: 600 рублей 

+ свободное время на *** 
!
В видеокурсе 14 уроков: стоимость 9 900 рублей 

!
Всего 700 рублей/урок + 
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Горячее Ядро

ВАРИАНТ #2 
«Потеряшка» 

!
!

Описываем, сколько человек теряет, пока не использует наш 
продукт: 

!
- денег 
- времени 
- еще какой-то важный для него показатель 
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Горячее Ядро

ВАРИАНТ #3 
«Прямые конкуренты» 

!
!

1.Находим конкурирующий продукт 
 2.Находим уникальную ВЫГОДНУЮ характеристику, которой 
НЕТ у того продукта 
3. АККУРАТНО показываем свое преимущество 
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Горячее Ядро

ВАРИАНТ #4 
«Значимость» 

!
!

Метода основана на следующем подходе. 
!

«Эти деньги вы можете потратить на НЕвыгодные и 
обыденные вещи, которые принесут мало профита. 
Инвестируя в мой курс, вы получаете ВЫГОДЫ»
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Горячее Ядро

ВАРИАНТ #5 
«Окупаемость» 

!
Суть в том, чтобы наглядно показать человеку то, КАК и в 
КАКОМ объеме эти деньги окупятся и принесут новые.  

!
Или сколько денег он СЭКОНОМИТ. 
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Горячее Ядро

ВАРИАНТ #6 
«Альтернативная реальность» 

!
!

Тренинг по похудению (тренажерные залы, БАДЫ, диеты) 
Тренинг по копирайтингу для владельцев бизнеса (услуги 
копирайтеров) 
!
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Горячее Ядро

!
!
!

Еще +3 способа,  
которые обсуждаются с клиентом
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ВАРИАНТ #7 
«Усиление» 

!
Бонусы, подарки, прикольные штуки.  
Смотри прошлый урок. 
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ВАРИАНТ #8 
«Оплата по частям» 

!
Абонентская оплата, по частям, рассрочка.
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ВАРИАНТ #9 
«Скидки» 

!
!

- зачеркнутые цены 
-  дедлайн 
- причина скидки
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Горячее Ядро

Домашнее задание 
!
1. Добавить блок про цену в своем главном тексте. 
  
- презентация цены 
- обоснование цены 
!
2. Выбрать любой товар и обосновать цену на него по 5 
техникам, про которые говорилось в уроке.  
!
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