
«Клубника со сливками»

Как плавно перейти к основному 
предложению, которое вызовет 

у клиента восторг?



Клубника со сливками

Если знакомство прошло успешно, мы 
делаем нашему читателю главное 
предложение. В этот момент мы 

показываем ему сочную клубнику. Которую 
щедро заливаем сливками чуть позже.

!ВНИМАНИЕ! '
УРОК БУДЕТ ДЛИННЫМ И МОЗГОВЫНОСЯЩИМ,  

ПОЭТОМУ ЗАВАРИ ЧАЕК С ЛИМОНЧИКОМ  
И ЧЕ-НИБУДЬ НА ЗАКУСКУ ПОИЩИ В ХОЛОДИЛЬНИКЕ:)



Горячее Ядро

Перед тем, как начать новую тему 
!

Пройдемся по основным ошибкам, которые чаще 
всего делают в начале текста  

(и просто в тексте)
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Горячее Ядро

!
!
!

Ну а теперь перейдем к новой теме 
!

Как перейти к презентации основного оффера?
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Горячее Ядро

Самое важное - ПЛАВНЫЙ переход 
!
!

То есть, это не должно быть так, как будто у нас есть первая 
часть текста. И вдруг резко хрен пойми откуда вылезла 
вторая часть, где мы вдруг пытаемся продать продукт. 

!
Следующая часть текста, где мы презентуем инфопродукт, 

должна быть логическим продолжением предыдущей.  
!

То есть в конце первой части мы подводим читателя к 
кульминации. 
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Горячее Ядро

Как можно подвести читателя к презентации продукта? 
(продукт - это то, что мы продаем без бонусов и всяких 

усилителей) 
!

2 самых простых способа 
!

1.через усиление личной историей/про автора 
2. через продажу какой-то уникальной идеи/системы  

Техники ПримагничиванияКлубника со сливками



Горячее ЯдроТехники ПримагничиванияКлубника со сливками



Горячее ЯдроТехники ПримагничиванияКлубника со сливками



Горячее ЯдроТехники ПримагничиванияКлубника со сливками



Горячее Ядро

Ленивая схема презентации продукта 
!

1. название + подзаголовок + картинка/логотип 
2. мини-описание (общие результаты, статистика, 
характеристика) 
3. подробное описание (модули/блоки/программа/тема/занятие) 
4. выгоды и результаты, которые получит человек от всего 
действа 
5. возможно, отзывы - если уместно 
!

Человек должен понимать, что есть удобная, 
последовательная, актуальная, выгодная и понятная структура 

обучения
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Горячее Ядро

В чем задача на данном этапе? 
!

1.Продать доверие к продукту 
2.Продать важные клиенту результаты 
3.Продать ощущение, что это - лучший вариант избавления от 
проблем/достижения результатов 
4.Продать удобство/доступность/интересность обучения в 
плане процесса
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Горячее Ядро

Ленивая схема презентации продукта 
!

#1 
название + подзаголовок + картинка/логотип 

!
Подзаголовок, в котором есть название инфопродукта 

!
Напишите свой первый продающий текст всего за 30 дней 

в тренинге «Акулы Инфокопирайтинга!», даже если до 
этого ничего не знали про копирайтинг! 

!
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Горячее Ядро

Ленивая схема презентации продукта 
!

#2 
 Мини-описание 

!
Общие результаты  
(создайте всего за 1 месяц свой собственный интернет-
магазин с гарантированным доходомот 30 тысяч в месяц!) 
Статистика 
Более 5 452 человека прошли обучение в этом курсе за 2 года! 
Характеристика 
Сколько уроков, сколько часов, в каком формате 
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Горячее Ядро

Ленивая схема презентации продукта 
!

#3 
Подробное описание 

!
Вариант #1: модуль - результат 
Вариант #2: общая программа - результат 
Вартант #3: занятие - результат 
!
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Горячее Ядро

Про характеристики, результаты и выгоды !
Характеристика - это все, что касается формата обучения. 

   Время, записи, онлайн/оффлайн, обратная связь, помощники и тд !
Результаты - это фактические результаты, которые получает участник. Например: вы 
научитесь выбирать домены, создавать одностраничные сайты без технических знаний. !
Выгода - это ценность, которую из результатов получает человек для себя, своей жизни и 
окружающих. То, что может принести ему: !
деньги 
здоровье 
радость и кайфушки 
экономию денег/времени 
семейные радости 
избавление от проблем 
лайфстайл 
материальные ценности 
уважение, авторитет
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Горячее Ядро

Пример 
!

Характеристика: будут записи 
Выгода: даже если вы опоздаете или пропустите занятие, вы сможете его скачать в 
видео формате и посмотреть в любое удобное время. 
!
Результат: вы научитесь легко и без технических знаний создавать одностраничные 
сайты. Более того, свой первый сайт вы сделаете уже в процессе обучения БЕЗ каких-
либо вложений! 
!
Выгода: по аудитории… 
Если это владелец инфобизнеса, то он сможет экономить до 100 тысяч рублей на 
создании одностнраничника, который ему пришлось бы заказывать у фрилансеров. (ФАКТ) 
!
Более того, если вдруг у него скоро «запуск», он своими руками сможет всего за 1 вечер 
решить проблему с сайтом. Вместо того, чтобы тратить время на поиск подрядчиков. А 
если они провалят сроки? Запуску конец? 
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Горячее Ядро

Усиленная схема презентации продукта 
!

1. название + подзаголовок + картинка/логотип 
!
1.1 ДЛЯ КОГО СОЗДАН 
1.2. КТО ИДЕТ ЛЕСОМ 
1.3. ЧТО ТОЧНО НЕ БУДЕТ РАЗБИРАТЬСЯ НА КУРСЕ 
(по страхам клиентов) 
!
2. мини-описание (общие результаты, статистика, сошл пруф) 
3. подробное описание (модули/блоки/программа) 
3.1 ОПИСАНИЕ ПРОГРАММЫ БЕЗ ЦЕНЫ В ФОРМАТЕ ТАБЛИЦЫ  
(когда несколько «пакетов»), можно не в таблице 
4. выгоды и результаты, которые получит человек от всего действа 
5. возможно, отзывы - если уместно 
6. РЕКОМЕНДАЦИИ: кому какой формат подходит 
!
6. СКРНШОТЫ, мини-видео (презентационные)
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Горячее ЯдроТехники Примагничивания

Пример того, как перед самим продуктом продается идея!
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Горячее Ядро

Рекомендации на данный момент 
!

!
1. Буллеты (5-7 подряд) 
2. Подзаголовки  
3. Подтверждения, фото, скриншоты, факты, результаты 
4. Картинки 
5. Помни про главную идею, которую олицетворяет твой продукт 
6. Последовательность блоков - по интуиции:) 
!
!

Усиливающие техники копирайтинга в отдельном семинаре 
!

«Камасутра Копирайтера» 
 19 запрещенных поз копирайтинга, которые заставят твоих клиентов 

испытывать невероятный каеф!
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Горячее ЯдроТехники Примагничивания

Домашнее задание в отчет 
!

Логично, что мы продолжаем писать. Логично, что сейчас переходим к части 
презентации продукта:) 

!
Поэтому 
1. Презентовать продукт 
2. Описать программу и результаты 
3. Описать выгоды, которые получает юзер 
4. Описать характеристики (формат обучения) 
5. Найди любой товар/услугу и опиши 5 выгод от использования 
!

!Не забудь оформить свой текст! 
!

В отчете у тебя готовое и полное продолжение текста. Не по кускам, а 
полная презентация с описанием программы, характеристик, результатов и 

выгод от всего действа, которое ты продаешь.
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Горячее ЯдроТехники Примагничивания

Как упростить выполнение домашнего задания 
!

1. Составь 3 таблицы 
!
1 по характеристикам 
1 по результатам 
1 по уникальным преимуществам курса 
!
Напротив каждого пункта выписывай выгоды.  
!
!
!
!
!
!
!
!
!
!

!
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